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Pagamentos Descomplicados, Possibilidades infinitas

Bemobi oferece uma jornada integrada de experiéncia do cliente e
pagamentos de ponta a ponta, com especializagéo por setor e menos fricgdo

PAGAMENTOS VERTICAIS

Integracdo Vertical Nativa entre software e Foco por Vertical: especializagéo
pagamentos — jornada completa e fluida em servigcos essenciais

Saas para o cliente final (CX)
(integragéo nativa com apps, web, WhatsApp, @ TELECOM
contact center, etc.)

80 UTILITIES
Pagamentos Digitais
(Embedded payments)

EEDC EDUCAGAO

Saas para o backoffice .
(integragdo nativa com ERPs, CRMs e billing) SAUDE



Estratégia Vertical Focada Impulsionando o Crescimento

Originalmente focada em Telecom, Bemobi expandiu a atuagdo para segmentos de
servicos recorrentes — utilities, educacdo e satde — atendendo milhares de empresas

— 1/ . 1z 12das TOP 15
) ==TIM Claro- vivo%k Liegéhf z ¥ COPEL  majores empresas de
Paises y -~ N:oO servigos recorrentes do

Lenercisa _pouatanial Brasil' sdo clientes

el 1§ . ~
6 o YDUQS @0 NEOENERGI AC et Bemobi para solugdes

de pagamento

Clientes Ativos

1.589

+75 no 2T25

+1 no 2125 ‘o
Clientes Empresariais

+74 no 2T25
Clientes PME’s Clientes Empresariais= empresas com faturamento anual superior a R$500 milhdes
Clientes PMEs= empresas com faturamento anual inferior a R$500 milhdes

" Observacédo: (1) Considera somente players privados, excluindo empresas estatais, como Cemig e Celesc



Nova solucdo lancada:
Pagamentos Conversacionais com IA Grace

BY BEMOBI

Expandindo o escopo de nossa solugdo e oferecendo as

melhores experiéncias de pagamento e autoatendimento, 5““'” orTae i e
de forma integrada, no WhatsApp < @ i LI & Q) Sramara -
o Ola Jodo!

PotenCial do thtSApp 0la.Jodol Olha que novidade legal! A partir de agora

sua fatura pode _chegar giire}amen?e no seu
P __ . - sua fatura pode chegar diretamente no seu whalsapp‘e vocs po?era KuCier 9100
WhatsApp estd se tornando o canal padrdo de comunicagdo B2C whatsapp e voce poder niciar até o el

pagamento por aqui! Aproveite e pague agora mesmo sua fatura
de dezembro que chegou! 1148

Olha que novidade legal! A partir de agora

Aproveite e pague agora mesmo sua fatura

o de outubro que chegou!
9 9 o/o 9 5 /o Conta Contrato 1234234532

Sua Marca Sua fatura chegou.

dos telefones celulares no Brasil das empresas ja SuaMarea - vour
tém WhatsApp operam via WhatsApp - B fouro-dezemropot
B fatura-dezembro.pdf Total RS 200,00
~ . . . . Total R$ 200,00 . s
SOIUQGO Vertlcql thlva - Especlqllstqs do setor o Cartéo de Crédito em até 24x
Cartéo de Crédito em até 24x Pix

Pix Boleto
N = B
Boleto

© Mensagem S0 B o Mensagen o B o

WhatsApp IA nativa, Facilitador de
IAem Pagamentos: H L 4
primeiro lugar Integragdo nativa de

pagamentos



Novo Cliente Ativo: O Caso SABESP

Salto Digital em 90 Dias, impulsionado pela Bemobi

e Metas ambiciosas de
universalizagdo e agenda ousada
de modernizagdo

e Primeira implantagdo completa de
CX e pagamentos da Bemobi,
incluindo novos canais de app, web
e WhatsApp

e Salto nos pagamentos: de boleto
para PIX, PIX Automdtico, cartdes,
Apple & Google Wallet, e mais

e Mais de 3 milhdées de conversas via
WhatsApp com suporte de IA | Mais
de R$100 milhdes arrecadados em
apenas 60 dias




Indicadores Operacionais: NOmeros de parceiros B2B

Ampla gama de grandes e médios clientes, gerando receita recorrente nas 4 solugées de

negocio

Pagamentos
*. Digitais /
: ®/ Bemobi Pay

LQQ'1

>

Clientes em
solucées de

6 2 9 pagamentos
+67 no 2T25

Clientes Empresariais
+1no 2725

Clientes PMEs
+66 no 2725

G B =

sabesp
CIC - Recife
4azza
Internet que voa

Saas /
Engajamento
Digital

-

Clientesem
°® solugdes de
Saas
+76 no 2T25

Clientes Empresariais
+1no 2725

Clientes PMEs
+75 no 2T25

Juiz de Fora \.y“"’“ﬂ"s
sabesp
Macei6 AVi Telecom

=
e < .. Microfinangas

. @ o

Y

S

Clientes em
solucoes de

Microfinancas

n Clientes Empresariais
Clientes PMEs
-1no 2125

Assinaturas

' "> Digitais

"%»/
Operadoras,
Bancos Digitais e

Wallets como

Clientes Empresariais= empresas com faturamento anual superior a R$500 milhdes

Clientes PMEs= empresas com faturamento anual inferior a R$500 milhdes



Indicadores Operacionais: métricas B2C

Os pagamentos TPV continuaram com uma forte tendéncia de expanséo

7
.

>  Pagamentos Saas / s
\ < *. Digitais / /@ Engajamento < < ®.. Microfinangas
“ ©_~ BemobiPay Digital e
ln%/ 9 Woq,
Pagamento Digital (TPV) Licengas Ativas Transagées de Microfinangas

Volume Financeiro, incluindo
recarga digital e pagamentos

R$2,5 bilhdes

Média de licengas ativas em Saas,

NUmero de transagées de
incluindo PME (ISPs) e servigos de voz

microfinangas incluindo
adiantamento de Saldo/Voz/Dados
e Scoring

58,2 milhoes

67,9 60,5 59,0 57,8 58,2

[ 1111}

2724 3724 4724 17125 2725

9,2 milhdes

,—.—¢ ——&D—,
24 25 87 8,9 94 94 9,2

2.0 21 2.3

2724 3T24 4724 1725 2725 2T24 3724 4724 1725 2725

<,
=

 Assinaturas
.~ Digitais
"%p/

Assinaturas pagas pelos
usudrios
Média de assinaturas ativas de
aplicativos pagas pelo usudrio

26,7 milhoes

255 26,2 26,2 25,9 26,7

2724 3T24 4724 1725 2725



Indicadores Operacionais: métricas B2C

A geracgdo de receitas de SaasS e Microfinangas se beneficiou de uma melhor combinagéo

Pagamentos
*. Digitais /
@/ Bemobi Pay

W,

7
.

&

Pagamento Digital(TPV)

R$2,5 bilhoes

—— Take Rate (%)

—eo—0 — 0 —o

24 25

2.0 21 2.3

2724 3T24 4724 1125 2T25

Saas /
Engajamento
Digital

&
Licencas Ativas
9,2 milhdes

—8— Receita por Licenca (R$)

—o o 0o —°

8,7 8,9 94 94 9,2

2724 3T24 4724 1725 2725

g

67,9

[ 1111}

2T24 3724 4724 1125 2725

*.. Microfinangas

-

‘%%@7/

Transagdes de Microfinangas

58,2 milhoes

—e— Receita por Transacéo(R$)

—o <"

60,5 59,0 57,8 58,2

¢ Assinaturas
A‘ .~ Digitais
t%p/

Assinaturas pagas pelos
usudrios

26.7 millions

—e— ARPU (R$)

.__./.—.\.
o
| (%) ¥

255 26,2 26,2 25,9 26,7

2T24 3724 47124 1125 2725



Receita 2T25 YoY Normalizada

Ajustada por variagdo cambial

2T25 vs 2T24 +19% G15%)——)

(R$ mm) 224 175,1
5,5 152,7
1472 I
2724 Cdambio Operacdo 2725

Impacto cambial (cesta de moedas)

» A maioria das moedas ds quais estamos expostos valorizou-se em
relagdo ao Real, levando a um efeito positivo adicional sobre a receita.

» O efeito positivo sobre o EBITDA & muito menor (~R$ 1 milhdo, ou ~2%).



b

Receita Liquida
Receita bruta +19% YoY, com todas as 4 verticais crescendo dois digitos; Microfinangas (+27%)
em recuperacdo em relacdo ao 1125 e Pagamentos (+26%) mantendo tendéncia positiva.

Receita Liquida( Viséo por

(R$ mm) Regid
+18,4% giao
(%)
o> 2421

Ry

175,1

288,8
147,2

2T24 2T25 6M24 6M25
I Brasil M Internacional
Receita Liquida - Pagamentos( Visd@o por
(R$ mm) linhas de negécio _g
(%)
2125
50,9 64,0 o
— 57,6 12,3%
6,0 6,4 21,0%
2T24 2725
Il Pagamentos Digitais [l Distribuicdo de recarga fisica Bl Pagamentos i saas R U B B

Observacéo: (1) As receitas sdo ajustadas pela harmonizagéo contabil desde 2021, como resultado da aquisicdo da M4U. Veja o anexo IV do Relatério de Resultados.



Margem Bruta, OPEX e EBITDA Ajustado
O EBITDA ajust. manteve ritmo de crescimento, +24% YoY, apoiado por uma alavancagem
operacional positiva, levando a expansdo da margem EBITDA para mais de 34%

Lucro Bruto ( <D, EBITDA A ustado M@

(R$ mm; %) (R$ mm; /o @

249,2 113,1

G, 2088
105,9 128 1

2724 2725 6M24 6M25 2724 2725 6M24 6M25
71,9% 73,2% Margem 72,3% 72,8% 32,8% 34,2% Margem 32,8% 34,0%
. . 2
Despes:: Operacional Ajustada () » Lucro Bruto cresceu 21% YoY, resultando em expansdo de +130bps YoY na
(R$ mm; %) margem bruta, impulsionada por otimizagdo de custos e melhora no mix de

» O OPEX Ajust.??) aumentou 18% YoY, principalmente em fungdo de: (i) aumento
de headcount, especialmente em Saas; (i) maior uso de servigos/softwores de
tecnologia; (iii) impacto cambial sobre despesas de Tl e Pessoal em USD; e (iv)
aumento na provisdo para devedores duvidosos, concentrado principalmente
nas operacdes internacionais

receita
1
r

u

2724 2725 6M24 6M25 » O crescimento do EBITDA ajust."(? acelerou para +24% YoY, com forte
expansdo da margem de 140 bps YoY, refletindo uma alavancagem
operacional positiva

" Observacéo: (1) Amargem bruta e o EBITDA incluem os ajustes relacionados a harmonizagédo dos resultados do M4U desde 2021. Ver anexo IV do Relatério de Resultados. (2) Despesas Administrativas e EBITDA Ajustado exclui
despesas néo recorrentes com reestruturagéo, custos de novas aquisigdes e plano de incentivo de longo prazo para executivos da Bemobi



Lucro Liquido e Fluxo de Caixa das Operagdes
Lucro liquido ex-swap recuou 16% devido ao efeito temporal do JCP e cmbio; pagamento
posterior de JCP deve impulsionar os lucros futuros. Fluxo de caixa operacional +27% YoY.

Adjusted Net Operational Cash Flow(®)

Income ex-Swap and OCF/Adij. EBITDA () ()
(R$ mm; %) (R$ mm; % @ 88,4
D

)
= s 69

2124 2725 6M24 6M25 2724 2725 6M24 6M25

27,0% ]9,0% Mqrgem 2],8% ]7,9% 73 7% 75 3% Conv. 73 4% 75 9%
o= ' ’ Caixa ’ ’

(=25 (45,5 (; Efeito™, \:4:6 (+12,3)

S SO §wqg’ SR S

»  Lucro Liquido Ajustado ex-swap apresentou queda de 16% YoY, principalmente em fungdo de um efeito fiscal no 2724
relacionado aos Juros sobre o Capital Proprio (JCP), que havia beneficiado a aliquota efetiva de impostos, além do
impacto cambial. Pagamento de JCP no 3T deve impulsionar os lucros futuros.

» O fluxo de caixa operacional atingiu R$ 45 milhdes, um aumento de 27% YoY, impulsionado pelo sélido desempenho
dos negdcios e pelo Capex disciplinado

» A conversdo de caixa continuou se destacando, ultrapassando 75%, refletindo a natureza de baixo nivel de ativos do
nosso modelo

Observacéo: (1) O lucro liquido inclui os ajustes relacionados a harmonizacgéo dos resultados da M4U desde 2021. Ver anexo IV do Relatério de Resultados. (2) O indice EBITDA Ajustado exclui despesas nao recorrentes com
reestruturacéo, custos de novas aquisi¢cdes e o plano de incentivo de longo prazo para executivos da Bemobi. (3) Fluxo de Caixa Operacional é igual ao EBITDA Ajustado menos Capex



Saldo de Caixa

Fluxo de caixa operacional positivo, apesar da necessidade de capital de giro pelo cresc. em
Pagamentos; posicdo de caixa reduziu R$28M, principalmente por desembolsos de divid. e PLR.

Cash Position change
2Q25 vs 1Q25 /J?\ @
(R$ mm; %) W l Ly
45,1 12,7
I T B T ——
20,4 . s 7 %“539’5“-1_
— ’ ‘9,6 ]9’0 dz_zj’i_,___4.92'4
.
-58,5
1T25 EBITDA Capital Result.  Trib. PLR  Caixa Cambio Divid. BNDES Swap 2725
Ajust- Giro Fin. Operac Tech-
Capex (Caixa) ’ Emp.

» A geracdo de caixa operacional foi positiva em +R$19M, sustentada por uma sélida performance operacional, apesar de
~R$10M em necessidade de capital de giro relacionada a Pagamentos parcelados

» O fluxo de caixa livre foi negativo no trimestre, em -R$28 milhées, principalmente devido & distribuicéo de Participagdo nos
Lucros (R$18 milhoées) e dividendos (R$58 milhdes)

» Novo financiamento junto ao BNDES, no @mbito de uma linha de crédito subsidiada para tecnologia/inovagéo, no valor total
de R$66 milhdes, com a 19 parcela no valor liquido de R$19 milhdes

» Aprovacdo de Juros sobre o Capital Proprio no montante de R$30 milhdes, a serem pagos em 26 de agosto; agdes serdo
negociadas “ex” em 21 de agosto



Consideragdes Finais 2725

Bom momento com aceleragdo do crescimento da receita, +19% YoY, com as 4 linhas de negécio
1 expandindo dois digitos; destaques para Microfinancas (+27% YoY) e Pagamentos (+26% YoY)

2 Pagamentos segue ganhando tragéo, com TPV crescendo +29% YoY para R$2,5 bilhées, impulsionado
pelo ramp-up de iniciativas recentes — como Saltq, Light, Copel, Enel Chile, Inspira, entre outras

3 EBITDA Ajustado acelerou para +24% YoY, atingindo R$60 milhées ,impulsionado pela alavancagem
operacional, com a Margem EBITDA avangando ainda mais para acima de 34%

Geragdo de caixa operacional atingiu R$45M (+27% YoY), com indice de conversédo de caixa de 75%;
4 encerrando o trimestre com forte posi¢cdo de caixa de ~R$490M, que dd suporte a atual politica de
dividendos mais agressiva, mas preservando a estratégia de crescimento inorgdnico

5 Langamento do “Grace”, novo produto com foco em IA para Pagamentos Conversacionais,
automatizando atendimento e pagamentos via WhatsApp

6 Nova parceria com a Sabesp, nosso primeiro cliente no segmento de Saneamento e o primeiro a adotar
nosso pack completo de solugdes para uma jornada 100% digital, incluindo Pagamentos, Saas e Grace |IA
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Effortless Payments, Endless Possibilities

Bemobi offers an end-to-end integrated customer experience and payment
journey, with industry specialization and less friction

Vertical Payments

Native Vertical Integration between software Focus by Vertical: specialization
and payments — a complete and fluid journey in essential services

Saas for the End Customer (CX)
(native integration with apps, web, WhatsApp, @ TELECOM
contact center, etc.)
go UTILITIES

Digital Payments
(Embedded payments)

EED EDUCATION
Saas for the Backoffice
(native integration with ERPs, CRMs, and billing) INSURANCE



Focused Vertical Strategy Driving Growth

Originally centered on Telecom, Bemobi has expanded into other recurring service
verticals — utilities, education, and health — now serving thousands of companies

— 1y . 3 12 of the TOP 15

Countries ==TIM Claro- vivok Lieg?hi SECOPEL  |grgest recurring
b, . n - O service companies in

6 o \.éneraisa -eqtigtorial enel G Brazil' are Bemobi

YDUQS @0 NEOENERGIA vt clients for Saas &

payment solutions

Active Clients

1,589

+75in 2Q25

+1 in2Q25 ‘o)
Enterprise Clients

+74in 2Q25
Medium Clients
Enterprise clients= companies with annual gross sales above R$500M
Medium clients = companies with annual gross sales below R$500M
" Note: (1) Considers only private-owned players, excluding state-owned companies, such as Cemig and Celesc



New solution launched:
Al-Powered Conversational Payments Garace

Expanding our solution scope and delivering -
seamless, best-in-class payment and

self-care experiences in WhatsApp. et . e orTee
CH B e @ e
o 0Ola Jodo!
0la Joao!

Olha que novidade legal! A partir de agora

WhatsApp is becoming the default channel B2C communication ilip.qus hovidade el & parif deragors sua fura podechegar rtamente o seu
sua fatura pode chegar diretamente no seu . am:r?lo ; apui'
whatsapp e vocé poderd iniciar até o pag porad

9 9 o/ o pagamento por aqui! Aproveite e pague agora mesmo sua fatura
o o Aproveite e pague agora mesmo sua fatura de dezembxo gue et bz

de outubro que chegou!
of mobile phones in Brazil have of companies already operate
. Conta Contrato 1234234532
WhatsApp via WhatsApp Sua Marca Sua fatua chegou
Sua Marca Your invoice has arrived.
it thd ¥ n fatura-dezembro. pdf
B t . I I d t t B fatura-dezembro.pdf Total RS 200,00
orn verticadl - Inaustry exper
y p el GRS Cartdo de Crédito em até 24x
Cartao de Crédito em até 24x Pix

@ + + $ Pix o
Boleto

WhatsApp Al Native, Enabler for G sy ~ono @ e °2 0
Al-First payments: " 0 ¢ :
Native Payment
integration



New Live Client: The SABESP Case
Digital Leap in 90 Days powered by Bemobi

e Ambitious universalization goals
and bold modernization agenda

e First end-to-end Bemobi CX &
payment deployment, including
new app, web, and WhatsApp
channels

e Payment leap: from boleto to PIX,
PIX Automa@tico, cards, Apple &
Google Wallet, and more

e 3M+ Al-powered WhatsApp
conversations | R$100M+ collected
in just 60 days




Operational indicators: Number of B2B Clients

Wide set of large and medium companies, generating recurring revenues across 4 main
solutions

s . saas / P P .
7”& _ Digital Payments | / .~ <= & _ Digital

= _."Bemobi Pay \ EDrLglct:ulement o= Microfinance P> subscriptions
LQ%/ gag g, l"‘n»/

Clients in Clients of Saas Clients of Carriers, Digital
6 2 9 Payment Il Solutions Microfinance Banking and
Solutions Solutions Wallets as

Enterprise Clients Enterprise Clients n Enterprise Clients
+1in 2Q25 +1in 2Q25

Medium Clients Medium Clients Medium Clients
+66 in 2Q25 +75in 2Q25 -1in 2Q25

Cem= 6

Juiz de Fora \.y“"’“ﬂ"s
sabesp sabesp
CIC - Recife \ N
4azza m F /. Enterprise clients = companies with annual gross sales above R$500M
Internet que voa Maceidé AVi Telecom

Medium clients = companies with annual gross sales below R$500M



Operational indicators: B2C metrics

Payments TPV continued on a strong trend of expansion

*.. Microfinance

7
.

/<@ . Digital Payments / /@ saas / /<@}

" Bemobi Pay Digital

= Engagement =
l&)%/ LQ%/
Digital Payment (TPV) Active Licenses Microfinance Transaction
Financial Volume, including digital Average active Licenses for Saas, Number of Microfinance transactions
Top-up and Payment including SMB (ISP) and Bemobi including Air-time/Voice/Data
Communication Services Advances and Scoring

R$2.5 billion 9.2 millions 58.2 millions

a0 21 23 24 25 g7 g9 94 94 92 579605590578 58.2

2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25 2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25 2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25

.::;-A‘;g" 4 Digital

* Subscriptions

XL,Q %@7

User Paid Subscriptions
Average user paid active
subscriptions base of Apps

26.7 millions

25.5 26.2 26.2 25.9 26.7

2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25



Operational indicators: B2C metrics
SaaS and Microfinance revenue generation benefitted by better mix

~.~"Bemobi Pay
Digital Payment (TPV)

R$2.5 billion

—— Take Rate (%)

*—eo—0— % ——o

23 24 25

2.0 21

2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25

. Digital Payments / /@

Saas /
Digital
Engagement

Active Licenses

9.2 millions

—8— Rev perlicense (R$)

o—o — o —o—°
D

87 89 94 94 9.2

1000 1H0NR

2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25

®.. Microfinance

gl

Microfinance Transaction

58.2 millions

—e— Rev per transaction (R$)

— "

67.9 60.5 59.0 57.8 58.2

2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25

¢ Digital
.~ Subscriptions

‘l%h@y,

User Paid Subscriptions

26.7 millions

—e— ARPU (R$)

— o —* "o
(+4%)

25.5 26.2 26.2 25.9 26.7

2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25



2Q25 YoY normalized revenue
Adjusted by FX variation

2Q25 vs 2Q24 +19% (F15%)——)

(R$ mm) 224 175.1
5.5 152.7
1472 Ty
2Q24 FX Impact Business 2Q25

FX Impact (basket of currencies)

» Most of the currencies we are exposed appreciated vs BRL,
leading to an additional positive effect on top line.

» The positive effect on the EBITDA is much smaller (~R$1M, or ~2%)



b

Net Revenues

Top line at strong growth, +19% YoY, all 4 business lines at double-digit growth; Microfinance
(+27% YoY) recovered from last quarter and Payments (+26% YoY) kept on its positive trend

Net Revenues(® Breakdown

(R$ mm) .
+18.4% per region
0
342.1
288.8

147.2 175.1
2Q24 2Q25 6M24 6M25
M Brazil [ International
Net Revenues - Payments (" Breakdown per
(R$ mm) business lines
(%)
50.9 64.0
44.9 57.6
6.0 6.4
2Q24 2Q25
I pigital Payments [l Physical Top-up Distribuition I Payments [l SaaS Wl Microfinance [ Subscriptions

Note: (1) Revenues are adjusted by the accounting harmonization since 2021, as result of the M4U acquisition. See attachment IV of the Results Report.



Gross Margin, OPEX and Adj. EBITDA
Adj. EBITDA maintained its growth momentum, +24% YoY, supported by positive
operational leverage, driving EBITDA Margin expansion to above 34%

Gross Margin

(R$ mm; %) @

249 2
@ 208.8
105.9 128 1
2Q24 2Q25 6M24 6M25
71.9% 73.2% Margin  72.3% 72.8%
OPEX (2

(R$ mm; %)

Adjusted EBITDA V()

(R$ mm; %) @

3.1
2Q24 2Q25 6M24 6M25
32.8% 34.2% Margin  32.8% 34.0%

> Gross Profit up 21% YoY, leading to a +130bps YoY gross margin expansion,
driven by cost optimization and an improved revenue mix

]32 7 > Adjusted OPEX? increased by 18% YoY, mainly due to: (i) increasing
114.0 headcount, specially on Saas; (ii) higher expenses on technology due to
2 larger use of tech serwces/softwares (ii) FX impact on USD
57.6 68. denominated IT and Personnel expenses; and (iv) Increase in bad debt
u provision mostly on international operations.
E— 202 o " »  Adjusted EBITDA®® growth accelerated to +24% YoY, with a strong
Q24 Q25 M2 M25 margin expansion of 140bps YoY, reflecting positive operating leverage
" Note: (1) Gross Margin and EBITDA includes the adjustments related to M4U results harmonization since 2021. See attachment IV of the Results Report. (2) Administrative Expenses and Adjusted EBITDA excludes non-recurring

expenses with restructuring, costs of new acquisitions and the long-term incentive plan for Bemobi executives



Net Income and Cash Flow from Operations
Net income ex-swap down 16% from Interest on Equity timing and FX; later IoE payment to
boost future profits. Operational cash flow +27% YoY

Adjusted Net Operational Cash Flow(®)
Income ex-Swap and OCF/Adj. EBITDA 0 ()

(R$ mm; %) (R$ mm; %)
63.1 61.3

| B

2Q24 2Q25 6M24 6M25 6M25
27.0% 19.0% Margin 21.8% 17.9% 75.9%
RN RS qup > SR

_2? -/ +5 5 Effect 40 \+_l 23

»  Adjusted Net Income ex-swap declined 16% YoY, mainly due to a fiscal effect in 2Q24 from interest on equity (JCP)
which had benefited the effective tax rate, and FX impact. IoE payment in Q3 to boost future profits

»  Operational Cash Flow reached R$45M, up 27% YoY, driven by solid business performance and disciplined Capex

> Cash Conversion remained a standout, above 75%, reflecting the asset-light nature of our model

Note: (1) Net Income includes the adjustments related to M4U results harmonization since 2021. See attachment IV of the Results Report. (2) Adjusted EBITDA index excludes non-recurring expenses with restructuring, costs of new
acquisitions and the long-term incentive plan for Bemobi executives. (3) Operational Cash Flow is equal to Adjusted EBITDA less Capex



Cash Balance

Positive operating cash flow, despite working capital need from Payments growth; cash
position decreased by R$28M, mainly due to profit-sharing and dividend disbursements
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Operation

» Cash generation from operations was positive at +R$19M, supported by solid business performance, despite ~R$10M in working

capital needs related to installment-based Payments

» Free cash flow was negative in the quarter, -R$28M, mainly due to the Profit Sharing distribution (R$18M) and dividends
(R$58M)

» New loan with BNDES, under a subsidized tech/innovation credit line in the total amount of R$66M, with 1st tranche net amount

of R$19M

» Approval of Interest on Equity in the amount of R$30M to be paid in Aug. 26th; shares to be traded “ex-" in Aug 21st



Closing Remarks 2Q25

Good momentum with accelerating top line growth of + 19% YoY, with all 4 business lines posting
double-digit growth; highlights include Microfinance (+27% YoY) and Payments (+26% YoY)

Payments continued gaining traction, with TPV up +29% YoY to R$2.5 billion, supported by the
ramp-up of recent initiatives - such as Salta, Light, Copel, Enel Chile, Inspira, among others

Adj. EBITDA accelerated to +24% YoY, to reach R$60M, driven by operating leverage, with EBITDA
Margin improving further to over 34%

Operational cash generation reached R$45M (+27% YoY), with a 75% cash conversion rate; ending
with a strong cash position of ~R$490M that supports our current more aggressive dividend policy while
preserving inorganic growth strategy

Launch of “Grace”, a new Al-first product for Conversational Payments, automating customer service
and integrated payments via WhatsApp

New partnership with Sabesp, our first client in the Water Utilities segment and the first to adopt our full
suite of solutions for a fully digital customer experience, including Payments, Saas, and Grace Al.



